
                                                                         INHABER, SIEGFRIED LIEBL 

 

 

 
 
 
 
 
 
 

 
1. Wie lange gibt es Ihr Geschäft schon in Osterhofen?  
* Gegründet 1933 in Gergweis, seit 1968 in Osterhofen* 

 

2. Warum haben Sie sich damals für Osterhofen entschieden? 
Das elterliche Anwesen meiner Mutter stand für einen Geschäftsneubau 

zu Verfügung 

 

3. Was haben Sie ursprünglich gelernt? 

Handelsfachwirt 

 

4. Was sind Ihre 3 wichtigsten/bekanntesten Produkte oder Leistungen? 
Natürlich Schuhe, für die ganze Familie und für jeden Anlass 

 

5. Nennen Sie 1 Produkt oder 1 Leistung von Ihnen, das/die nicht jedem 
bekannt ist. 
Wir bieten auch einen hauseigenen Reparaturservice an 

 

6. Warum sollen Kunden die (oben) genannten Produkte ausgerechnet 
bei Ihnen kaufen? 
- Weil unser Unternehmen mit seinen Menschen mit Leib und Seele 

diesen Beruf liebt und lebt. 

- Weil wir wollen, dass der Kunde mit einem rundum zufriedenen Gefühl 

unser Geschäft verlässt. 

- Weil wir für unseren Standort, für die Nahversorgung als Vollsortimenter 

und mit unserem ganzen Engagement für unsere Heimat und unsere 

Kunden stehen und dafür eintreten. 

 

7. Zu welchen Uhrzeiten können die Produkte bei Ihnen stationär 
erworben oder die Leistungen in Anspruch genommen werden? 
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- Montag bis Freitag: je 08.15 Uhr bis 18 Uhr 

- Samstag: 08.15 Uhr bis 13 Uhr 

- erster Samstag im Monat: 08.15 bis 15 Uhr 

- an verkaufsoffenen Sonntagen von 12 bis 17 Uhr 

 

8. Wie kann man außerhalb der Öffnungszeiten mit Ihnen in Kontakt 
treten, ggf. bei Ihnen bestellen? 
- Telefon: 09932-731 

- WhatsApp: 0171-2747945 

- E-Mail: schuhhaus-siegfried-liebl@t-online.de 

- Homepage: https://www.schuh-liebl.de/ 

- webshop: https://www.schuh-liebl.de/ 

- Facebook: Schuhhaus Siegfried Liebl 

 

9. Bieten Sie Ihren Kunden (kostenlosen) Versand, Lieferung nach Hause 
an? 
- Kostenloser Lieferservice 

- Telefonische Beratung 

- Persönliche Beratung im Geschäft, auch gerne mit Terminvereinbarung 

 

10. Was möchten Sie Ihren Kunden (noch) sagen? 
Egal was ihr kaufts, kaufts sofern möglich regional, dahoam 


